
证券代码：301397 证券简称：溯联股份

重庆溯联塑胶股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-009

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 ☑其他（电话会议）

参与单位名称

及人员姓名

中泰证券：何俊艺、潘立页、汪越；

东兴证券：李金锦、马冬静、苑博洋；

嘉实基金：刘岚、潘润杰；

长城财富保险资管：江维、胡纪元；

贵源投资：赖正健、顾宝成；

银河基金：杨琪；

前海华杉：田星；

名禹资产：倪祯珉；

青骊投资：苏乐天；

农银理财：邢涛；

国寿产险：周星辰；

东吴基金：丁戈；

工银国际：吴亚雯；

鸿运私募：张丽青；

金股证券：曹志平；

青岛普华：雷云蕾；

秋阳投资：郑捷；

天猊投资：曹国军；

明达资产：黄俊杰；

太平基金：田发祥；

兴华基金：陈柳；

盈泰明道：刘涛；

中天汇富：许高飞；

云杉投资：李晟；

飞云顶投资：侯槿尧；

八零后资产：田超平；

棕榈湾投资：巩显峰。

时间 2024年 4月 29日（星期一）10:30-11:30及 13:30-14:30

地点 重庆溯联塑胶股份有限公司 1102会议室

上市公司接待

人员姓名

董事、董事会秘书 韩啸先生；

董事、财务负责人 廖强先生。

投资者关系活动

主要内容介绍

互动交流开始前，廖强先生就公司 2024年第一季度经营业绩以

及相关财务数据变动情况等进行了简要介绍。

互动交流环节：

问题 1：2023年第四季度毛利下降主要原因？以及 2024年第一

季度毛利情况？

答：2023年第四季度公司与主要客户年度降价协议确定，对相

关产品的全年定价进行了集中调整，因此对单季毛利影响较大。2024

年第一季度毛利受新增募投项目转固和市场周期等因素影响略低于

去年平均水平。今年公司将通过以下几个方面的努力来稳定毛利水



平：一是通过扩大生产规模，分摊固定费用，提升内部运作效率，

减少不必要的成本开支；二是积极推进国产化替代材料的认证工作，

提升外购关键零件自制率，降低物料成本；三是通过不断获取新的

项目定点增加新品销售比例来抵消成熟产品的降价。

问题 2：2024年第一季度营业收入环比下降原因？以及 2024年

度营业收入展望？

答：2024年第一季度营收环比下降主要是由于行业周期性，加

上整车厂排产情况变化所致。随着 2024年公司新客户的增加和新产

品的上量，将对营业收入产生积极影响。未来，公司将进一步加大

资本、研发、人力等方面的投入，在与现有整车厂和汽车零部件制

造商密切合作的基础上，进一步优化产品结构、丰富产品品类、提

升产品技术研发水准、提高质量控制水平，通过精准的市场定位，

拓展客户群体，提高市场占有率，以实现营业收入的持续增长。

问题 3：2024年第一季度经营活动现金流为负的原因？

答：一是公司产销规模增加导致原材料采购、新产品研发、销

售研发人员费用等经营性现金支出增加；二是公司主要客户的付款

方式主要为银行承兑汇票，属于应收款项融资，需要贴现来满足日

常经营活动。上市募集补流资金到位后资金充足，票据贴现减少，

导致经营性现金流入减少。

问题 4：公司在原材料成本端做了哪些方面努力？

答：公司产品主要原材料为尼龙等高分子材料，所需尼龙材料

大部分通过代理商进口，石油价格、汇率、关税等的变化会对原材

料采购成本产生一定影响，进而影响公司利润。公司主要通过以下

多种措施来应对：与供应商签署价格协议锁定原材料价格；引入多

家供应商，增强公司的议价能力；密切关注原材料市场价格走势，

根据订单情况合理调整主要原材料备货量，增加战略备货以稀释涨

价影响；与预期价格波动较大的原材料供应商签署协议并采用预付

货款的形式，锁定原材料采购价格；积极推进国产化替代材料的认

证工作，减少对海外供应商和国际贸易渠道的依赖和宏观经济、国

际关系等因素对公司经营带来的不确定性。

问题 5：2024年第一季度客户结构情况？以及未来变化情况？

答：2024年第一季度前 5大客户相较 2023年度有一定变化，前

5大客户最大的还是长安和比亚迪，客户赛力斯进入前 5大，宁德时

代和上汽通用五菱紧随其后。未来预计电池板块业务占比将增加，



其他整车客户占比受市场或新车型发布安排等因素影响而变化。

问题 6：公司分别为客户长安、比亚迪哪些车型提供产品？

答：公司产品涉及长安汽车的系列主要有 CS、欧尚、启源、深

蓝、阿维塔、凯程、跨越等系列的相关车型；涉及比亚迪的系列主

要有王朝、海洋、腾势、仰望等相关车型。

问题 7：目前尼龙管路市场渗透率？以及对未来市场的展望？

答：在传统燃油车或插混车型中，尼龙管广泛应用在内燃机的

动力系统，主要产品是燃油管路和蒸发排放管路，绝大多数是尼龙

管路。在新能源汽车中，尼龙管作为冷却管路首先应用于电池包内，

因为其体积更小，液体分子阻隔性能更好，寿命更长，目前已是主

流。其次是尺寸较大的底盘主水管，由于对重量和空间利用率等较

高要求，体积更小更轻的尼龙管路有较大的优势。电机电控和空调

部分的冷却软管，量产车上目前以橡胶材质为主，但随着整车域控

制技术升级，动力、三电、空调等各大模块的热管理系统呈一体化

趋势，功能高度集成，管路接口、材料将进一步整合，尼龙管的市

场价值有望持续提升。

问题 8：公司的自制率情况？以及对未来市场的展望？

答：公司管路总成配套的快速接头绝大多数为自制，外购比例

较少，均为单件用量较少的特殊型号，但采购单价较高。传感器和

阀类等配件大部分是外购，少数已通过与快速接头的集成化设计实

现组装。目前公司正努力提高集成式传感器产品的后工序自主能力，

降低制造成本。通过对部分未能产生规模效应的零部件进行采购有

助于降低成本，减少新品开发压力。公司目前外购的快速接头、阀

类、传感器类零部件单价远高于自制同类零件，依然有大量利润潜

力可挖，将根据客户要求和订单规模逐步增加自制比例。

问题 9：公司储能业务发展情况？

答：公司在连接件、排气阀、球阀、控制阀等零部件上积累了

大量核心技术，已申请和获得了部分专利，并在此基础上进行成套

开发，提供整个储能系统的解决方案。此外，公司还开发了相关控

制部件以防止电池冷却液在安装、维保的过程中外溢，提高了储能

产品的安全性和环保性。公司的储能产品属于液冷热管理技术路线，

公司的流体管路及注塑零部件产品大量应用在新能源汽车热管理的

液冷领域。公司的储能业务客户既包括国内领先的电池制造企业，

也包括知名的储能系统集成商。2023年公司完成了国内头部储能系



统集成商海博思创、采日能源的正式审核，转向全面业务合作阶段。

未来公司的非车热管理产品会主要面向移动式储能、大型储能或充

电站以及新型“光储充放换”一体化储能站发展方向，不断拓展新

产品，持续优化产品结构。

问题 10：公司在其他领域的发展情况？

答：公司紧抓材料替代和新能源产业（汽车和储能）热管理系

统不断升级迭代两大重要趋势产生的巨大市场扩容空间，积极投入

全车管路材料替代的市场拓展，扩展流体控制领域的功能性集成，

适应市场开发储能电池热管理、氢能源燃料电池等相关产品，积极

布局高集成化三电热管理模块、换电系统、空调系统、空气悬架系

统等领域，实现向中国领先的汽车和新能源流体控制系统集成商的

升级。

问题 11：公司扩产项目进展情况？

答：公司于 2023年完成了募投项目工厂的主要产能建设及对应

客户的工厂审核；完成了溧阳项目过渡工厂的内部改造与装修，以

及辅助设备的安装调试；对公司原自有工厂和汽车零部件子公司的

注塑及装配车间进行了一系列扩容改造，增加了有效生产面积和设

备投入。2024年公司将持续推进募投工厂的生产线完善，溧阳过渡

工厂的顺利投产，自建管路系统工厂的开工建设等工作。

问题 12：公司海外布局情况？

答：随着国内主要乘用车企业、动力电池企业及储能和光伏充

电设备行业加快海外建厂运营的节奏，会产生大量当地配套需求，

部分未转移产能到海外的产业链也会产生出口贸易的需求。公司将

针对海外市场进行提前调研，研究目的地商业环境、政策法规、产

品认证以及出口贸易事务等情况，并加大客户出口车型或全球同步

车型的产品项目储备，适时做出不限于海外派驻、当地运营或当地

建厂等经营决策。公司的投资考察团队已在乌兹别克斯坦和泰国等

国家进行过考察，亦拜访了当地汽车产业链和中资整车和零部件企

业，了解了相关的投资建厂和项目配套情况，并已聘请专业国际咨

询机构开展正式调研工作。公司将持续跟进后续事宜。

本次活动不涉及应披露的重大信息。

附件清单

（如有）
无

日期 2024年 4月 29日


