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证券代码：002841                        证券简称：视源股份 

 

广州视源电子科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2025-03 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访         ☑业绩说明会 

□新闻发布会       □路演活动 

□现场参观         □其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 
投资者网上提问 

时  间 2025 年 5 月 13 日下午 15:00-17:00 

地  点 全景路演（http://rs.p5w.net） 

上市公司接待 

人员姓名 

董事长 王洋 

副董事长、总经理 周开琪 

独立董事 刘运国 

财务负责人 胡利华 

董事会秘书 费威 

本次活动是否 

涉及应披露重大

信息 

否 

投资者关系活动

主要内容介绍 

本次业绩说明会的投资者提问与回复情况具体详见全景路

演“视源股份 2024 年度网上业绩说明会”（具体链接为

https://rs.p5w.net/html/146749.shtml），主要问答内容整理如下： 

Q：请问公司如何巩固在液晶显示主控板卡领域的市场领

先地位？对其他细分领域的拓展有什么规划 

公司依托显示驱动、图像处理等核心技术积累，结合高效



 2 

管理模式与专业化分工协作体系，可快速响应 4K/8K 超高清、

MiniLED、OLED 及 AI 等前沿科技趋势，实现客制化开发设计，

持续以更优的成本控制、更快的研发迭代速度和更高的品质标

准，为全球客户提供高端显示解决方案。除液晶显示主控板卡

外，公司持续加大家用电器控制器、汽车电子控制部件、电力

电子核心部件的投入。 

Q：请问公司家电控制器业务的竞争发展情况、优势及展

望 

围绕家用电器控制器，公司不断强化与全球品牌客户的协

同，加强营销与服务能力，持续为客户创造价值。2024 年度，

家用电器控制器产品实现收入 172,223.76 万元，同比增长

65.64%。2025 年一季度该业务延续高速增长态势。家用电器控

制器国内外市场空间广阔，随着海内外市场的不断开拓，预计

该业务将持续增长。 

Q：请问公司教育 AI 相关业务表现及未来展望 

截至 2025 年一季度末，希沃课堂智能反馈系统已建成 19

个重点应用示范区，覆盖超 2,000 所学校，应用于超 5,000 间教

室，生成超 18 万份报告；希沃 AI 备课已累计生成 AI 课件超 35

万份。2025 年 4 月，广东省教育厅印发《国家中小学智慧教育

平台与人工智能融合应用指南（试行）》，希沃 AI 备课、希沃

魔方等应用入选指南 AI 多模态应用案例。2025 年 4 月，教育部

等九部门联合发布《关于加快推进教育数字化的意见》，明确

加强人工智能等前沿技术布局，重点建设人工智能教育大模型，

推动 AI 技术与教育教学深度融合，并提出积极运用“两新”等

国家支持政策，升级教育数字化基础设施。公司将抢抓人工智

能赋能教育变革先机，持续加大研发投入，依托“1+N+N”AI

技术赋能体系，全力推动 AI 与全产品体系、全学段应用场景的

深度融合，加快 AI 创新应用落地推广，推动应用体验升级，继

续引领国内教育数智化转型。 

希沃深耕教育领域 16 年，截至 2024 年底，产品已覆盖全
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国超 280 万间教室、20 万所中小学校及 2,500 多所高等院校，

服务 1,000万教师用户与 100万家庭用户。公司将依托终端设备、

渠道网络、用户规模及数据资源优势，把握人工智能赋能教育

变革机遇，相关收入增长潜力显著。 

Q：请问 2025 年公司计划如何进一步扩展希沃课堂智能反

馈系统的市场覆盖范围 

2025 年，公司将依托现有的营销和服务体系，通过深化与

各级教育主管部门及广大院校的合作，在现有示范区基础上扩

大区域覆盖密度，同步推进全国性渠道网络拓展。同时结合用

户反馈持续优化功能模块，强化“数据驱动教学教研”的核心

价值，进一步提升市场渗透率与用户粘性。感谢关注！ 

Q：请问希沃在教育 AI 方面对外合作的原因 

公司加快落实《加快推进教育数字化》政策指导意见，践

行“构建多元参与的人工智能应用生态”的发展方向。2025 年

4 月，希沃牵头发起“构建 AI+教育新生态倡议”，联合众多科

技企业、生态企业等力量共同拓展“AI+教育”的边界。目前，

希沃已与豆包、通义千问等国内领先通用大模型合作构建通专

融合的AI技术体系，与英特尔共同探索数字化课堂软硬件产品，

与长鹏、融梦、东玛克等多家生态企业合作，创新拓展更多“AI+

科学”“AI+体育”“AI 无感扩声”等智慧教学场景。 

Q：请问希沃与豆包、DeepSeek 等合作的原因 

公司一直坚持在企业发展中自主研发和开放合作相结合的

方式。希沃基于自研的希沃教学大模型基础上构建“1+N+N”

AI 技术体系，即“1 个希沃教学大模型架构+N 个教学应用场景

+N 个智能硬件终端”。其中“1 个希沃教学大模型架构”是指

以希沃自研的教学大模型为基础，深度适配融合 DeepSeek、豆

包、Kimi 等第三方开源模型，形成“教育专用+通用智能”的

混合架构，这种互补模式既保障学科知识的专业性，又赋予复

杂场景的灵活响应能力。未来，公司将深化与包括 DeepSeek 在

内的全球顶尖 AI 企业的合作，持续推动以大模型生成式人工智
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能为代表的创新技术与现有产品体系、应用场景的深度融合。 

Q：请问希沃学习机销量如何及该业务有何目标 

2024 年公司推出多价位段学习机产品，销量实现快速增长。

2025年 2月发布的高思联名款V2pro进一步拓展内容覆盖学段。

受益于新品拉动，2025 年第一季度学习机收入同比快速增长。

公司将持续加强 AI 技术与学习机产品的融合，提升产品力与市

场推广力度，努力推动学习机业务快速发展。 

Q：Maxhub 和微软合作推出 Teams Rooms 认证产品对公

司海外业务有何作用？未来是否会有更多类似的合作 

2023 年，公司开始与微软在 Teams Rooms 领域的合作。今

年 2 月，公司已正式发布 X Board 会议平板、BM45 全向拾音麦

克风、P30 摄像头等经微软 Teams Rooms 认证的一系列会议产

品及解决方案，全方位融入微软生态，打开海外市场增长新空

间。2025 年一季度，海外业务中自有品牌（OBM）保持较快增

长。未来，公司与微软将在包括 Teams Rooms 在内多个领域持

续展开合作。 

Q：请问公司如何提高资金利用效率 

公司将聚焦核心战略方向，兼顾效率与稳健，不断优化资

金配置：一是加大研发成果转化，持续推进产品迭代升级，巩

固技术领先优势与市场竞争力；二是加大市场推广及渠道建设

投入，重点强化海外自有品牌营销团队，完善全球化渠道网络

布局；三是稳步推进产业园建设项目，夯实公司运营基础；四

是适当开展投资并购，整合行业优质资源，培育新业务增长动

能。 

Q：请问今年海外业务展望？是否有计划进入新的海外市

场 

全球化是公司的重要战略方向，一直以来公司都在加大这

一方向的产业研发及市场开拓的投入，与全球伙伴展开深入合

作，并提前开始布局全球交付能力。得益于上述举措，2024 年

公司海外业务实现收入 434,784.24 万元，同比增长 16.83%。今



 5 

年开年以来，全球外部环境的复杂性和不确定性持续加剧，对

全球贸易造成了不利影响。2025 年一季度，海外业务中自有品

牌（OBM）及 ODM 新产品线保持较快增长、传统 ODM 业务

受部分市场订单阶段性影响承压。 

公司会按照各项业务的市场情况进行全球拓展，目前公司

已在印度、美国、荷兰、泰国、印度尼西亚、阿联酋等国家建

立海外子公司，并在多个国家筹建新的子公司或办事处。 

Q：请问筹划 H 股上市的原因及目前的工作进度、募集资

金使用安排及 H 股上市后是否会加大海外并购安排 

公司赴港上市主要是基于公司全球化战略布局考量，提升

公司国际市场知名度与品牌影响力，并为公司长远发展提供更

广阔的资本平台支撑。公司本次发行 H 股并上市所得募集资金

在扣除发行费用后，将全部用于（包括但不限于）：产品研发、

产品组合及应用领域扩展、海外市场拓展、数字化能力建设、

战略性投资及并购、补充运营资金及一般企业用途等。 

截至目前，公司正积极与相关中介机构就本次发行上市的

相关工作进行商讨，除本次董事会审议通过的相关议案外，其

他关于本次发行上市的具体细节尚未确定。 

Q：请问汽车电子业务的发展展望 

汽车电子行业市场前景广阔，是公司重视的发展方向之一。

公司在汽车电子业务方向已形成明确的战略布局与实质性进

展。自 2023 年 7 月完成对深圳市掌锐电子有限公司的收购后，

公司依托相关技术积累，公司快速构建起覆盖智能座舱、车灯、

车载音响等领域的产品矩阵，目前已为长安、上汽通用五菱、

东风等主流车企的多款车型提供核心部件支持，业务量保持快

速增长。 

Q：请问公司毛利率改善措施 

公司部分原材料受上游控产保价影响价格小幅微涨，公司

已通过产品设计优化及原材料策略性备货等措施平抑原材料价

格波动影响。同时，公司聚焦提升智能控制部件、智能设备及
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应用领域高毛利产品的收入占比：在智能控制部件领域，通过

提升产品竞争力及拓展海外客户，推动家用电器控制器毛利率

提升；在智能设备及应用领域，加强商用显示设备价格管控，

并加大音视频设备及系统、AI 产品等高毛利产品的市场推广与

销售力度。公司通过上述措施推动整体毛利率改善。 

Q：请问公司费用增长原因及控制费用提高运营效率的措

施 

公司近年费用增长主要受持续性研发投入、全球化渠道建

设及市场拓展等影响。公司将从多维度优化费用管控与运营效

率：首先，针对成熟业务和新兴业务实施差异化业务资源配置，

其次，动态平衡费用投入与营收增长，确保投入增速与相关营

业收入增速相匹配。同时，公司将强化全流程成本管控，通过

精准配置研发资源、深化供应链协同降本、推进销售渠道精细

化管理及加强内部数字化建设，全面提升运营效率，优化费用

结构，增强整体盈利能力。 

Q：请问公司在实施股份回购的用途及未来股份回购的计

划 

为彰显对公司价值的高度认可及未来发展前景的信心，有

效地将股东利益、公司利益和核心员工利益结合在一起，公司

继 2023 年 9 月 22 日推出的回购计划实施完毕后，于 2024 年 7

月 27 日推出第二轮股份回购计划，目前该计划尚在实施期间，

具体实施进展情况请查阅相关公告。除该回购外，公司如有其

他相关计划将严格按照法律法规要求及时履行披露义务。 

上述回购的股份将用于实施股权激励或者员工持股计划，

以健全公司长效激励机制，吸引和留住优秀人才，充分调动相

关人员的积极性、创造性，促进公司健康发展，为股东创造更

多的价值。 

Q：请问公司如何看待公司股价表现 

公司高度重视股东回报与企业长期价值的有机统一，始终

将业绩增长作为股东回报的核心基础。持续通过分红、回购等
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市场化工具回馈股东，切实增强投资者的获得感。未来，公司

积极把握产业数字化和智能化的发展机遇，坚持通过技术创新

驱动企业发展，加速全球化布局，促进公司内在价值增长，为

股东创造长期价值。 

Q：请问公司在制定分红方案的时候，是基于哪些方面的

考虑？未来在分红政策上，是否会保持高比例分红 

公司秉持以投资者为本的理念，通过现金分红等方式与全

体股东共享发展红利，结合公司于 2024 年制定《未来三年股东

回报规划（2024-2026 年）》，公司每年以现金方式分配的利润

不少于当年度实现的可分配利润的 30%，同时综合考虑公司目

前的整体运营情况及公司所处发展阶段，在保证公司正常经营

和长远发展的前提下制定了 2024 年度利润分配预案。未来，公

司将继续以持续、稳健的分红回报与投资者共享公司发展成果。 

Q：请问公司 2024 年股份支付费用高企原因，2025 年是否

会延续？2025 年是否会推出新的股权激励计划 

公司 2024 年 4 月终止实施 2022 年限制性股票激励计划，

后于 2024 年 8 月推出 2024 年员工持股计划，导致 2024 年度股

份支付较同期明显增长。未来年度股份支付费用测算可见公司

于 2024 年 8 月 27 日在巨潮资讯网上公布的《2024 年员工持股

计划（草案）》。后续公司将结合相关法律、法规和公司实际

情况，制定并择机推出合适的股权激励计划，以健全公司长效

激励机制，敬请以公司具体公告为准。 

附件清单（如有） 无 

日 期 2025 年 5 月 13 日 
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