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证券代码：002582                     证券简称：好想你 

好想你健康食品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号 2024-019 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访         业绩说明会 

□新闻发布会       路演活动 

□现场参观          其他 券商策略会  

参与单位名称

及人员姓名 

兴业证券郭晓东、广发证券胡慧、东亚前海张强、路博

迈黄亚铷、丹弈投资钟雨林、首创证券自营郭琦等机构

人员。 

时间 2024年 12月 19日至 20 日 

地点 上海 

上市公司接待

人员姓名 
投关经理汪红冬 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

投资者交流问答： 

1、公司年货节备货情况如何？ 

答：目前，公司正在全力冲刺销售旺季，各渠道表

现均良好。今年年货节公司以百年古枣树接穗、手工颗

颗精选头茬枣，重点优化升级了枣博士、健康情、清菲

菲等核心产品，产品价值感更强，送礼更有心意，让消

费者可真实感知好想你健康食品的高品质、高价值，全

力赋能公司年货节业绩增长。而随着蛇年新年的脚步日

益临近，好想你 2025年货节盛大开启，以“枣”为

礼，传递河南情意。经过精心筹备，除了商务礼，公司
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还推出了全家桶、生肖礼、越来越好年货礼盒等多款特

色产品组合和限量版礼盒，涵盖经典的红枣系列、养生

滋补品、休闲零食等多个品类。无论是自用还是居家团

聚、返乡出行、馈赠亲朋，好想你为消费者带来了更优

质的红枣产品和健康选择，让大家在新年里都能品尝到

美味的红枣，收获健康与幸福。 

2、公司有入驻微信小店吗？怎么看待“送礼物”

的这个功能？ 

答：公司在运营的有微信小店店铺，只需在微信搜

索“好想你食品”小店，就可以进去挑选任意一款心仪

的产品作为礼物直接赠送给亲朋好友。微信小店推出的

新功能不仅为好想你品牌拓展了全新的销售和推广模

式，它还为消费者提供了一种更加现代化、情感化的送

礼方式。我们也希望能通过这一创新模式，让更多的人

能够通过好想你的产品传递爱与关怀，共享健康美味的

生活。但目前公司在微信小店渠道的收入占比较低，对

公司经营业绩影响不大，请各位投资者注意投资风险。 

3、红枣成本下降对毛利率的影响如何？ 

答：今年红枣丰收，今年的红枣特别大、今年的红枣

格外甜。基于公司多年来与新疆当地枣农、枣商长期紧

密的合作关系，公司正在进行红枣采购工作，收购品质

好枣，72小时内存入公司自建的红枣万吨级冷库，锁鲜

储存，为高端红枣业务发展奠定坚实的品质基础。但目

前采购工作仍在进行当中，成本变化对毛利率的影响还

有待产销数据的验证。除此之外，公司还通过聚焦创量

创利产品，制定产品清单，提升核心产品运营管理效率，

提质增效。特别是在供应链端，公司通过持续深入实施

供应链“三保一降一创新”发展战略，提升公司毛利率水

平，例如通过技术装备创新、设备改造升级等方式，打造
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注：公司严格遵守信息披露相关、规则与投资者进行交流，如涉及公司战略规划、

盈利预测等意向性目标，不能视为公司或管理层对公司业绩的保证或承诺，敬请

广大投资者注意投资风险。 

极致供应链；围绕各车间共用工序、共用原料，打造共享

车间，实现集中生产、资源共享，提升生产效率；通过调

整原辅料采购策略，不仅保障供应稳定性和产品质量，

又能节降成本。 

4、公司对明年如何展望？预期目标会是多少？ 

答：2025年预算目前仍在编制当中，具体的经营规

划和经营目标还有待最终确定。但公司在战略上还是会

持续坚持品牌文化与科技创新双引领发展不动摇；坚持

红枣+健康锁鲜食品主业根基不动摇；坚持高品质、高价

值、优服务行动纲领不动摇；坚持做精做强，基业长青奋

斗目标不动摇。公司一方面会持续巩固高端红枣业务创

新发展，继续打造大单品业务，不断创新突破，同时加速

红枣芝麻丸在线下渠道的布局，孵化潜在爆品去皮去核

枣等；另一方面坚持线上引领，线下扎根的全渠道运营

策略，以山姆会员店、永辉商超、鸣鸣很忙集团为渠道标

杆，引领线下渠道加速拓展。品类创新和全渠道深耕，促

进公司经营业绩持续稳健增长。 

附件清单（如

有） 
无 


